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チャンスを読み取り、チャンスを売上に繋げるには

成長戦略、顧客価値を再設定してブルーオーシャンを狙う

聴講無料
ぜひ、ご参加ください
事前の申込が必要です
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第21回 事例とコンサルティング技術紹介セミナー
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事例とコンサルティング技術紹介セミナー

4月23日（金）15：00～17：00

場所：大阪駅前第3ビル 17F　大阪桐杏学園貸教室・貸会議室

（14：30 受付開始）

利益を出すためには、コストダウンと成長戦略の
両輪が必要。厳しい市場環境の中でも、競合ひ
しめく中から競争の軸を転換して、新しい顧客価
値を設定して投網を掛けるブルーオーシャンが見
つけられないか？実体験での取組みと様々な業界
での事例をもとに、顧客価値を再設定することで
ブルーオーシャンに挑む方法をご紹介します。

コンサルティング事業部

山崎 茂樹

講 師

コンサルタントマネージャー

チャンスを読み取り、
チャンスを売上に繋げるには

新しい顧客価値を設定し、
ブルーオーシャンへ挑む！！
新しい顧客価値を設定し、
ブルーオーシャンへ挑む！！
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お問合せ先
今だからこそセミナー 運営事務局
〒530-0001 大阪市北区梅田1-1-3-2600  大阪駅前第3ビル26F （株）ジェムコ日本経営 関西支社
TEL:06-6344-0516（受付時間/月～金 10:00～17:00）  FAX:06-6344-3877　E-mail:imakoso@jemco.jp
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チャンスを読み取り、チャンスを売上に繋げるには第21回 4月23日（金）
4月19日（月）
申込締切

15：00～17：00

チャンスを読み取り、チャンスを売上に繋げるには セミナー概要

会場

アクセス
□ JR東海道線「大阪駅」中央出口より12分、東出口より10分　□ JR東西線「北新地駅」１１－４1出口より出て3分
□ 地下鉄御堂筋線「梅田駅」より５分　□ 地下鉄谷町線「東梅田駅」9番出口より5分
□ 阪神「梅田駅」D-28出口より5分

【セミナーの対象】　成長戦略を必要とする事業のトップの方。
  　 業種や規模の大小は問いません。

【セミナーの背景】
利益を出すためには、コストダウンと成長戦略の両輪が必要。
成長戦略には、新規の市場か新規の製品での展開があると言われていますが、本当で
しょうか。
厳しい市場環境の中でも、競合ひしめく中から競争の軸を転換して、新しい顧客価値を
設定して投網を掛けるブルーオーシャンが見つけられないものでしょうか。
実体験での取組みといろいろな業界での事例をもとに、顧客価値を再設定することで
ブルーオーシャンに挑む方法をご紹介します。

【セミナーの目的】
「チャンスを売上に繋げる」
実はナカナカ実践できないテーマ。
顧客のニーズは変化する。そこに隙間ができる。そこをチャンスと見立てて動けるか。
即ち、変化を読み取る「視力」を上げることからはじまります。
どんな取組みが必要かを掴んでいただきたい。

【カリキュラム】
Ⅰ．チャンスを売上に繋げるには
Ⅱ．チャンスを見つけるには
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【講　師】　コンサルティング事業部
 ゼネラルマネージャー　山崎 茂樹

職 務 経 歴    
事業会社にて新規事業開発を６事業分野でスタートアップさせた実績を持
つ。既存の業界構造から土俵を変えて一貫してブルーオーシャンにて顧客創
造を実践してきた。 各業界のオピニオンリーダーとして業界団体、開発会社と
の連携、先進事例開拓などイノベーション視点による現場主導型リーダー。
経営コンサルタントに転身後、新規事業の戦略立案、ベンチャー育成、経営
課題の設定、マーケティング・営業 本部長参謀(代行)を得意分野とする。

専 門 分 野  
成長戦略。CMO。
経営には思いが必要。その思いを如何に事業として組み立てるか。そのお手伝いをさせていただきます。

大阪駅前第3ビル 17F
大阪桐杏学園貸教室
貸会議室
大阪市北区梅田1-1-3-1700
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