
 
 
 
 

貴社名 （フリガナ                              ） 
 

□ NCB ﾘｻｰﾁ&ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ会員（No.             ） 
□ 一般  

ご住所（〒    ―     ）                           ＴＥＬ （     ） 
ＦＡＸ （     ） 

お申込み責任者 （フリガナ                    ） 
氏   名 

部署 
 

役職 

ご参加者名 部署・役職 性別 年齢 
(フリガナ           )  男・女  
(フリガナ           )  男・女  

 

ＮＣＢリサーチ＆コンサルティングよりセミナーのご案内です 

          

日  時  平成２３年 ６月２３日（木）１３：００～１６：００（受付１２：３０） 

会  場  福岡市博多区下川端町２－１ 博多座・西銀ビル１３階 
＊会場には駐車場の準備はございません 

受講料    会員：無料／一般： 

実施概要 

◆受講料は 3 日前までにお振込ください◆ 
（振込手数料は貴社にてご負担願います。） 

お振込先 西日本シティ銀行 博多支店 
「㈱ＮＣＢリサーチ＆コンサルティング」 

普通預金 No．１２４５１４５ 

＊新規ご入会随時受付中！ 

お申込みについては、お気軽に 

お問合せください。 

お申し込みは下記にご記入後、FAX ０９２－２６３－１５４５までお送りください。 

＊請求書の発行はいたしておりません。必要な場合はお申し出ください。 

＊取り消しの場合は開催日の 3日前までにご連絡ください。セミナー当日の

キャンセルはご返金致しかねます。 

＊当社の都合により開催を中止する場合は、お預かりしております受講料を

ご返金させていただきます。 

NCB R&C 3,000 円（１名様につき） 

＊受講票は発行いたしません。受付にて名刺をご呈示ください。 

円高、派遣法改正、厳しいコスト要請や生産拠点のリスクヘッジ等の環境を踏まえ、海外シフトを図らざるをえない企業が多くなっています。 

また、円高をチャンスと捉え、成長するアジアを中心とした海外市場を狙った積極的な展開も加速。グローバルに事業展開を図る企業が増える中、グローバ

ルでの事業課題をかかえる企業も多くなっています。本セミナーでは、アジアマーケットを踏まえ、アジア企業との協業によるシナジー効果を紹介しま

す。また、海外展開において、各社でよくある課題を紹介しながら、具体的な対応策についてご紹介します。海外会社の経営視点、また、日本側で

のグローバルでの事業推進視点から整えるべき体制等についてご紹介いたします。 

セミナー内容 ※一般企業様 

 1 名様：3,000 円！ 

ＦＡＸ配信停止をご希望の場合、またはＦＡＸが誤って届きましたら大変お手数でございますが、ご一報いただきますようよろしくお願い申し上げます。 

お預かりした個人情報は、当社が定める「個人情報保護方針」に従って、適切に取り扱いいたします。 
尚、上記お申し込み情報をもとに、今後当社から各種サービスのご提案、ご案内をさせていただく場合があります。 

定員：１００名 セミナー対 象 者 
すでに海外展開されている企業、 

これからされようとしている企業の経営者・経営幹部   

【第２部講師】 
株式会社 ジェムコ日本経営 

関西支社長 兼 グローバル事業担当 

大手メーカーにて、海外経営責任者等の要職を歴任後、ジェム

コ日本経営に入社。2007 年より、当社執行役員。上場企業経営

トップ及びボードメンバーへの顧問型経営支援をはじめ、グルー

バル戦略構築から、製造現場の現場力向上、品質革新等、経営

全般にわたり幅広く活躍。実践に裏打ちされた「わかりやすい」コ

ンサルティングは、顧客から高い評価を得ている。 

高橋
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 功
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【第１部講師】 
株式会社 ジェムコ日本経営 

事業開発コンサルタント 

事業開発支援コンサルタントとして外資系（インド資本）コンサル

会社で勤務後、ジェムコ日本経営に入社。アジア企業と連携した

戦略的提携の支援やアジア市場の開拓（販売、調達等）支援を、

現場と一緒になって取り組むスタイルで行っている。 
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第１部 【アジア企業との協業によるシナジー効果】 
１．現在のグローバリゼーションの把握 

1）日本を取り巻くグローバル化の潮流 2）潮流から読み取れること 

２．アジア企業を活用したビジネス戦略 
1）アジア企業との付き合い方 

2）アジア企業との協業（パートナーシップ）による競争力強化 

第２部 【グローバル事業推進におけるよくある課題と対応】 
１．進出時に注意すべき点 

1）裏付けある計画策定  2）事前の立ち上げ準備 

２．現地会社の経営問題 

1）人災を招かないために 2）現地事情への理解の重要性 

3）組合問題、人事問題  4）業務引継ぎの重要性 

３．グローバル事業全体での推進課題 
1）グローバル事業戦略  2）海外関係の決裁基準の明確化 

3）グローバルでの経営管理の仕組み・牽制機能・支援機能等の整備 

4）出向者人材の育成   5）内なる国際化 

４．よくある落とし穴 
1）不正問題 2）リスクマネージメント 3）移転価格税制 4）パートナー問題 

13：00 

13：50 

14：00 

16：00 

 


